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Programa d’activitats

Del'l 9.30a Formes juridiques i tramits 2: SL, SA De la idea al Pla d’Empresa Introducci6 a la Comunicacio Comesven? 1 Com fer un Estudi de Mercat
al5 11.30h Corporativa (impartit pel Col-legi d’Agents Comercials)
de marg
12a Fiscalitat per a noves empreses 2: L'IVA On trobar finangament La Comunicaci6 Corporativa Comesven? 2 Com incorporar el Disseny a I'Estratégia
14 h en entorns digitals (impartit pel Col-legi d’Agents Comercials) de la meva empresa
15.30a Marqueting per empreses Com fer el pla financer 1 Formes juridiques i tramits 1: Empresari Indi-  Eines per millorar el rendiment i I'efectivitat ~ Aplica la creativitat en la teva idea
17.30h que comencen (amb ordinador) vidual i Soc. Civils (impartit per la UGT-CTAC)  d'un emprenedor de negoci
18 a Vols muntar una empresa de serveis? Com fer el pla financer 2 Fiscalitat per a noves empreses 1: Empresari  Com t’has de relacionar per aconseguir els
20 h (amb ordinador) Individual i Soc. Civils (impartit per la UGT-CTAC)  teus proposits?
Del 8 9.30a Formes juridiques i tramits 2: SL, SA Com fer el pla financer 1 Formes juridiques i tramits 1: Empresari Indi- De la idea al Pla d’Empresa Fiscalitat per a noves empreses 2: L'IVA
al12 11.30 h (amb ordinador) vidual i Soc. Civils (impartit per la UGT-CTAC)
de marg
12a Fiscalitat per a noves empreses 3: Com fer el pla financer 2 Fiscalitat per a noves empreses 1: Empresari ~ On trobar finangament El régim d’autdonoms vs el régim general
14 h Impost de societats (amb ordinador) Individual i Soc. Civils (impartit per la UGT-CTAC)
15.30a Marqueting personal Comesven? 1 Com fer un Estudi de Mercat Com incorporar el Disseny a I'Estratégia
17.30h (impartit pel Col-legi d’Agents Comercials) de la meva empresa
18 a Errors més habituals d’una persona Marqueting per empreses Comesven? 2 Aplica la creativitat en la teva idea
20 h emprenedora (impartit per la SECOT) que comencen (impartit pel Col-legi d’Agents Comercials)  de negoci
Del 15 9.30a El régim d’autonoms vs el régim general  Les Societats Laborals (impartit perla Fede-  Formes juridiques i tramits 1: Empresari Indi-  De la idea al Pla d’Empresa Formes juridiques i tramits 2: SL, SA
al19 11.30h raci6 de Societats Laborals de Catalunya) vidual i Soc. Civils (impartit per la UGT-CTAC)
de marg
12a Vols muntar una cooperativa? Com incorporar el Disseny a I'Estratégia Fiscalitat per a noves empreses 1: Empresari ~ On trobar finangcament Fiscalitat per a noves empreses 2: L'IVA
14 h (impartit per Ara Coop) de la meva empresa Individual i Soc. Civils (impartit per la UGT-CTAC)
15.30a Com fer el pla financer 1 Marqueting per empreses Com fer un Estudi de Mercat Eines per millorar el rendiment i I'efectivitat Com es ven? 1
17.30h (amb ordinador) que comencen d’un emprenedor (impartit pel Col-legi d’Agents Comercials)
18 a Com fer el pla financer 2 Vols muntar una empresa de serveis? Aplica la creativitat en la teva idea Com t’has de relacionar per aconseguir Comesven? 2
20h (amb ordinador) de negoci els teus proposits? (impartit pel Col-legi d’Agents Comercials)
Del 22 9.30a El régim d’autonoms vs el regim general  De la idea al Pla d’Empresa Formes juridiques i tramits 1: Empresari Indi-  Com fer el pla financer 1 Formes juridiques i tramits 2: SL, SA
al 26 11.30 h vidual i Soc. Civils (impartit per la UGT-CTAC)  (amb ordinador)
de marg
12a Com fer un Estudi de Mercat On trobar finangcament Fiscalitat per a noves empreses 1: Empresari  Com fer el pla financer 2 Fiscalitat per a noves empreses 3: Impost
14 h Individual i Soc. Civils (impartit per la UGT-CTAC)  (amb ordinador) de Societats
15.30a Introduccié a la Comunicacié Marqueting personal Eines per millorar el rendiment i I'efectivitat ~ Aprén a planificar: la clau de I'éxit Comesven? 1
17.30h Corporativa d’un emprenedor (impartit pel Col-legi d’Agents Comercials)
18 a La Comunicacié Corporativa Vols muntar una empresa de serveis? Com t’has de relacionar per aconseguir Com cal atendre a un client? Comesven? 2
20h en entorns digitals els teus proposits? (impartit pel Col-legi d’Agents Comercials)

Es imprescindible lliurar fotocopia del DNI, NIE o passaport per a poder assistir als seminaris.

Aquestes capsules estan dissenyades per a treballar les habilitats emprenedores

Delaidea

Coneix el perqué i el com d’un Pla
d’Empresa: creativitat, el triangle

de I’emprenedor, casos i exercicis
practics. El Pla d’Empresa On-line.

Fiscalitat per a noves
empreses 1:

Descobreix el funcionament dels
impostos relacionats amb
aquestes dues formes juridiques
(IRPF, IVA). Casos practics.

Fiscalitat per a noves
cmpreses 92:

Aprén a gestionar I'lVA i coneix-ne
els diferents regims: general,
simplificat i el recarrec
d’equivaléncia. Casos practics.

Formes juridiques
itramits 1:

Coneix les caracteristiques

de les formes juridiques
d’Empresari Individual i Societat
Civil i els tramits necessaris

per constituir-les. Avantatges

i inconvenients de cadascuna.

Formes juridiques
itramits 2:

Coneix les caracteristiques

de les formes juridiques de les
societats mercantils més
“classiques” i els tramits
necessaris per constituir-les.
Avantatges i inconvenients

de cadascuna.

Fiscalitat per anoves
empreses 3:

Coneix en detall i domina el funcio-
nament de I'impost de beneficis
per a societats mercantis.

Casos practics.

Vols instal-lar-te

Recomanacions i variables a tenir
en compte pel que fa a la localit-
zacio, contractes de lloguer, fiances,
tramitacio de llicéncies, etc.

Vols crear una cmpresd

Coneix les particularitats de les
empreses de serveis: la relacio
amb el client, la fixacio del preu,
I'estratégia comercial. De la venda
de serveis a la venda de solucions.

Marqueting per a

Coneix els factors clau a tenir en
compte per desenvolupar I'apartat
de marqueting del Pla d’Empresa.

Com fer un Estudi

En aquesta sessi6 podras coneixer
les darreres metodologies per a la
realitzaci6 d’un Estudi de Mercat.

Com es

En aquesta sessi6 adquiriras

les nocions basiques per vendre.
Impartit pel Col-legi d’Agents
Comercials.

Jom es

En aquesta sessio6 profunditzaras
en els conceptes i técniques del
procés de venda d’un producte o
servei. Impartit pel Col-legi d’Agents
Comercials.

Vols muntar

Aprén a constituir i gestionar la teva
cooperativa. Els avantatges del
cooperativisme i els ajuts existents
en aquesta forma juridica. A carrec
d’Ara Coop.

Vols muntar

La Federaci6 de Societats Laborals
ens explicara tot alld que hem

de saber abans de decidir-nos a
muntar una societat laboral. Ajuts
existents en aquesta forma juridica.

Jom incorporar el
Disseny

Descobreix com el disseny et pot
ajudar des del comencament del

teu projecte i aprén a gestionar-lo
amb éxit.

Jom fer el pla

Coneix els diferents instruments
necessaris per realitzar un pla
economic-financer: El pla
d’inversions i financament inicial,
el compte de resultats provisional
i el pla de tresoreria. El punt
d’equilibri i algunes ratios.

Jom fer

En aquesta sessi6 podras
aprofundir en el coneixement

del pla econdmic financerien la
utilitzacio de I’Excel associat al Pla
d’Empresa On Line.

Errors més habituals

Coneix de la ma de I'experiéncia
de SECOT quines son les errades
més habituals en les persones
emprenedores.

On trobar

Através d’aquesta sessio la
persona emprenedora coneixera
els diferents instruments financers
i els ajuts especifics per a la creacio
d’empreses.

La comunicacio
corporativa

L'emprenedor profunditzara sobre
la comunicacio en entorns 2.0.

Introduccio ala

L'emprenedor coneixera el que
cal tenir en compte per plantejar
un pla de comunicacio.

Elregim d’autonoms

L'enquadrament al regim de la
Seguretat Social depén de forca
factors. Coneix els dos régims més
importants. L' Estatut del
Treballador Autonom.

Capsules d’habilitats

cmprene dores

Jom t’has de relacionar

L’habilitat de comunicar

i relacionar-se sén fonamentals per
influir sobre les persones, millorar
la gestio del teu equip o la relacio
amb els teus col-laboradors.

Jom cal atendre

En el context actual el procés
d’atencié al client ha d’orientar-se
a l'obtencio de I’excel-1éncia,

tant en el seu plantejament com
en I’'execucio.

Apren a planificar:

Tot esforg adrecat a una bona
planificacio “personal-professional”
sempre resultara rendible.

Surt amb avantatge davant
negociacions, entrevistes, tracte
amb els proveidors...

El marqueting

Aprén a desenvolupar un pla

de marketing personal d’acord
amb la teva idea de negoci: des
de les formules per millorar la teva
propia imatge fins a la manera
de promocionarte millor tu mateix.

Eines per millorar
el rendiment

Coneix les eines basiques per a

ser més eficients i eficacos. Des
de la gestio del temps a I’analisi
cost-benefici.

Aplica la creativitat

Estas en el moment clau del teu
negoci. Aprén a trencar barreres
i habits que t'impedeixen accedir
a noves i millor idees.

Resolucio

Domina I'art de decidir i de
resoldre situacions conflictives.
Coneix tot alldo que et pot ajudar
per tal de prevenir i resoldre
possibles conflictes.
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Aquesta acci6 ha estat subvencionada
pel programa Projectes Innovadors
d’acord amb I’Ordre TRE/337/2008
i cofinancada pel Fons Social Europeu,
amb el patrocini del Servei d’Ocupacio
de Catalunya.
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* 2} | Fons Social Europeu
*ar L'FSE inverteix en el teu futur

’m Generalitat de Catalunya
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Del 1 9.30a Formas juridicas y tramites 2: SL, SA De la idea al Plan de Empresa Introduccién a la Comunicacion ¢Coémo se vende? 1 (impartido por Como hacer un Estudio de Mercado
al5 11.30h Corporativa el Colegio de Agentes Comerciales)
de marzo
12 a Fiscalidad para nuevas empresas 2: ELIVA  Dénde encontrar financiacion La Comunicacion Corporativa ¢Coémo se vende? 2 (impartido por Coémo incorporar el Diseno en la Estrategia
14 h en entornos digjtales el Colegio de Agentes Comerciales) de mi empresa
15.30 a Marketing para empresas que empiezan ~ Como hacer el plan financiero 1 Formas juridicas y trdmites 1: Empresario Herramientas para mejorar el rendimiento  Aplica la creatividad a tu idea de negocio
17.30h (con ordenador) Individual y Soc. Civiles (impartido por UGT-CTAC) vy |a efectividad de un emprendedor
18 a ¢Quieres crear una empresa de servicios?  Como hacer el plan financiero 2 Fiscalidad para nuevas empresas 1: Empresario s Como tienes que relacionarte para
20 h (con ordenador) Individual y Soc. Civiles (impartido por UGT-CTAC)  conseguir tus propositos?
Del 8 9.30a Formas juridicas y tramites 2: SL, SA Coémo hacer el plan financiero 1 Formas juridicas y tramites 1: Empresario Indivi-  De la idea al Plan de Empresa Fiscalidad para nuevas empresas 2: El IVA
al12 11.30 h (con ordenador) dualy Soc. Civiles (impartido por UGT-CTAC)
de marzo
12a Fiscalidad para nuevas empresas 3: Coémo hacer el plan financiero 2 Fiscalidad para nuevas empresas 1: Empresario  Dénde encontrar financiacion El régimen de auténomos vs al régimen
14 h Impuesto de Sociedades (con ordenador) Individual y Soc. Civiles (impartido por UGT-CTAC) general
15.30a Marketing personal ¢Como se vende? 1 (impartido por Cémo hacer un Estudio de Mercado Cémo incorporar el Diseno en la Estrategia
17.30h el Colegio de Agentes Comerciales) de mi empresa
18 a Errores mas habituales de una persona Marketing para empresas que empiezan ¢ Como se vende? 2 (impartido por Aplica la creatividad a tu idea de negocio
20 h emprendedora (impartido por SECOT) el Colegio de Agentes Comerciales)
Del 15 9.30a El régimen de auténomos vs al régimen  Las Sociedades Laborales (impartido porla ~ Formasjuridicasy tramites 1: Empresario Indivi-  De la idea al Plan de Empresa Formas juridicas y tramites 2: SL, SA
al 19 11.30h  general Federacio de Societats Laborals de Catalunya  dualy Soc. Civiles (impartido por UGT-CTAC)
de marzo
12a ¢Quieres montar una cooperativa? Como incorporar el Disefo en la Estrategia  Fiscalidad para nuevas empresas 1: Empresario  Dénde encontrar financiacion Fiscalidad para nuevas empresas 2: El IVA
14 h (impartido por Ara Coop) de mi empresa Individual y Soc. Civiles (impartido por UGT-CTAC)
15.30a Como hacer el plan financiero 1 Marketing para empresas que empiezan  Como hacer un Estudio de Mercado Herramientas para mejorar el rendimiento ¢ Cémo se vende? 1 (impartido por
17.30h (con ordenador) y la efectividad de un emprendedor el Colegio de Agentes Comerciales)
18 a Como hacer el plan financiero 2 ¢Quieres crear una empresa de servicios?  Aplica la creatividad a tu idea de negocio ¢ Como tienes que relacionarte para ¢Como se vende? 2 (impartido por
20h (con ordenador) conseguir tus propésitos? el Colegio de Agentes Comerciales)
Del 22 9.30a El régimen de autbnomos vs al régimen  De la idea al Plan de Empresa Formas juridicas y tramites 1: Empresario Indivi- ~ Cémo hacer el plan financiero 1 Formas juridicas y tramites 2: SL, SA
al 26 11.30h  general dualy Soc. Civiles (impartido por UGT-CTAC) (con ordenador)
de marzo
12a Como hacer un Estudio de Mercado Dénde encontrar financiacion Fiscalidad para nuevas empresas 1: Empresario  Cémo hacer el plan financiero 2 Fiscalidad para nuevas empresas 3:
14 h Individualy Soc. Civiles (impartido por UGT-CTAC)  (con ordenador) Impuesto de Sociedades
15.30a Introduccion a la Comunicacion Marketing personal Herramientas para mejorar el rendimiento  Aprende a planificar: La clave del éxito ¢Como se vende? 1 (impartido por
17.30h Corporativa y la efectividad de un emprendedor el Colegio de Agentes Comerciales)
18 a La Comunicacién Corporativa ¢Quieres crear una empresa de servicios? ¢ Como tienes que relacionarte para ¢COémo hay que atender a un cliente? ¢Como se vende? 2 (impartido por
20h en entornos digitales conseguir tus propositos? el Colegio de Agentes Comerciales)

Es imprescindible entregar fotocopia del DNI, NIE o pasaporte para poder asistir a los seminarios.

Estas capsulas estan disefiadas para trabajar las habilidades emprendedoras

Delaidea

Conoce el porqué y el cémo de un
Plan de Empresa: creatividad, el
triangulo del emprendedor, casos
y ejercicios practicos. El Plan de
Empresa en Linea.

Fiscalidad para nuevas
empresas 1:

Descubre el funcionamiento de los
impuestos relacionados con estas
dos formas juridicas (IRPF, IVA).
Casos practicos.

Fiscalidad para nuevas
empresas 2:

Aprende a gestionar el IVA'y conoce
sus diferentes regimenes: general,
simplificado y el recargo de
equivalencia. Casos practicos.

Formas juridicas y
tramites 1:

Conoce las caracteristicas de las
formas juridicas de Empresario
Individual y Sociedad Civil

y los tramites necesarios ara
constituirlas. Ventajas e
inconvenientes de cada una.

Formas juridicas
itramites 2:

Conoce las caracteristicas de las
formas juridicas de las sociedades
mercantiles mas “clasicas”

y los tramites necesarios para
constituirlas. Ventajas e
inconvenientes de cada una.

Fiscalidad para nuevas
empresas 3:

Conoce los detalles y domina el
funcionamiento del impuesto de
beneficios para las sociedades

mercantiles. Casos practicos.

¢Quieres instalarte

Recomendaciones y variables a
tener en cuenta sobre la localiza-
cion, contratos de alquiler, fianzas,
tramitacion de licencias, etc.

¢Quieres crear una
C1Iprese

Conoce las particularidades de las
empresas de servicios: la relacion
con el cliente, la fijacion del precio,
la estrategia comercial. De la venta
de servicios a la venta de
soluciones.

Marketing para

Conoce los factores clave a tener
en cuenta para desarrollar el
apartado de marketing del Plan
de Empresa.

Como hacer un Estudio

En esta sesién podras conocer
las dltimas metodologias para
la realizacion de un Estudio

de Mercado.

JOmo se

En esta sesién adquiriras las
nociones basicas para vender.
Impartido por el Colegio de Agentes
Comerciales.

JOmo se

En esta sesion profundizaras

en los conceptos y técnicas del
proceso de venta de un producto
0 servicio. Impartido por el Colegio
de Agentes Comerciales.

¢Quieres montar

Aprende a constituir y gestionar
tu cooperativa. Las ventajas del
cooperativismo y las ayudas
existentes en esta forma juridica.
A cargo de Ara Coop.

¢Quieres montar

La Federaci6 de Societats Laborals
nos explicara todo lo que hay que
saber antes de decidirnos a montar
una sociedad laboral. Ayudas
existentes en esta forma juridica.

Jomo incorporar el
Diseno

Descubre cémo el diseno te puede
ayudar desde el inicio de tu
proyecto y aprende a gestionarlo
con éxito.

Como hacer el plan

Conoce los diferentes instrumentos
necesarios para realizar un plan
econdmico-financiero: El plan de
inversiones y financiacion inicial, la
cuenta de resultados provisional
y el plan de tesoreria. El punto

de equilibrio y algunas ratios.

Jomo hacer

En esta sesién podras profundizar
en el conocimiento del plan
econdémico-financieroy en la
utilizacion del Excel asociado al
Plan d’Empresa en Linea.

Errores mas habituales

Conoce de la mano de la

experiencia de SECOT qué son
los errores mas habituales en
las personas emprendedoras.

Donde encontrar

A través de esta sesion la persona
emprendedora conocera los
diferentes instrumentos financieros
y las ayudas especificas para

la creacion de empresas.

La comunicacion
corporativa

El emprendedor profundizara sobre
la comunicacién en entornos 2.0.

Introduccion a la

El emprendedor conocera lo que
hay que tener en cuenta para
plantear un plan de comunicacion.

Elrégimen de
autonomos

El encuadre en el régimen de la
Seguridad Social depende de
muchos factores. Conoce los dos
regimenes mas importantes. El
Estatuto del Trabajador Auténomo.

Japsulas de habilidades

emprendedoras

¢Como tienes que
relacionarte

La habilidad de comunicary
relacionarse son fundamentales
para influir sobre las personas,
mejorar la gestion de tu equipo

o la relacién con tus colaboradores.

¢Como hay que atender

En el contexto actual el proceso de
atencion al cliente ha de orientarse
a la obtencion de la excelencia,
tanto en su planteamiento como
en la ejecucion.

Aprende a planificar:

Todo esfuerzo dirigido a una buena
planificacion “personal-profesional”
siempre resultara rentable. Parte
con ventaja ante negociaciones,
entrevistas, trato con los
proveedores...

1l marketing

Aprende a desarrollar un plan

de marketing personal de acuerdo
con tu idea de negocio: desde las
férmulas para mejorar tu propia
imagen hasta la manera de
promocionarte mejor tu mismo.

Herramientas para
mejorar el rendimiento

Conoce las herramientas basicas
para ser mas eficientes y eficaces.
Desde la gestion del tiempo al
analisis coste-beneficio.

Aplica la creatividad

Estas en el momento clave de
tu negocio. Aprende a romper
barreras y habitos que te impiden
acceder a nuevas y mejores ideas.

Resolucion

Domina el arte de decidiry de
resolver situaciones conflictivas.
Conoce todo lo que te puede
ayudar a prevenir y resolver
posibles conflictos.

Barcelona Activa

Centro para la Iniciativa
Emprendedora Glories

Llacuna, 162 - 164

08018 Barcelona

+34 901 551 155
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Horario
De lunes a jueves de 9a 18.30h
Viernesde 9a 15h

Acceso

Metro L1 Glories i Clot / L2 Clot
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Esta accion ha sido subvencionada
por el programa Proyectos Innovadores
de conformidad con la Orden
TRE/337/2008 y cofinanciada

por el Fondo Social Europeo,

con el patro-cinio del Servei
d’Ocupaci6 de Catalunya.

**. | Unién Europea
* 2} | Fondo Social Europeo
*ak EI FSE invierte en tu futuro

@ Generalitat de Catalunya
¥ Departament de Treball



